最新应用程序：鞋履试码、可持续发展性以及电子商务
本栏目，WeAr致力发掘零售商家与各品牌正在使用的最佳应用程序和软件平台，大部分适合各种商场店铺，个别适用于特定零售店或行业，有的还未正式发布上市。无论如何，我们希望通过这些介绍，激励读者们，帮助他们跟上数字时尚界的变化。
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SHOEFITTER
ShoeFitter应用程序以降低退货率，提高客户满意度为目标，这也是其发明者德国Formigas科技公司的使命。在苹果最新款iPhone所配备的FaceID识脸传感器的帮助下，顾客可以扫描自己的脚，并通过脚上的尺寸来判断所选的鞋子是否合脚。这种技术可以集成到现有的购物应用程序或作为一个链接连接用户ShoeFitter应用。应用有各种不同的付费模式，用户可支付一个固定费用或选取佣金模式。比如客人购买了应用所推荐的鞋款，应用便会定额收取一定佣金作为报酬。ShoeFitter尚未正式上市，目前两个原型正在试验阶段，但制鞋业已经在吵着要拿到这款应用了。不仅网上零售商对ShoeFitter感兴趣，实体店也计划整合应用它到店铺内，帮助顾客更快地找到合适的型号，并在店里安装一些高科技小配件，给顾客留下深刻印象。
shoefitter.io

PLASTIC ALERTS
英国移动技术先驱Ubamarket推出Plastic Alerts应用程序，解决零售商和消费者面临的可持续发展挑战，重点关注一个特别严重的问题：塑料。塑料警报允许购物者扫描店内的每件商品，了解任何包装的可回收性。顾客在结账的时候会看到一个整体的“可持续性评分”。虽然这个问题与食品包装特别相关，但它也可能与一些时尚和生活方式部门相关，尤其是美容和小配件。有趣的是，这款应用并没有阻止消费者消费，相反，根据Ubamarket的数据，消费者使用他们的技术在商店里多花了21%的钱。同时，Ubamarket也为零售商提供了机遇，让他们在几周内便拥有自己的白标签店内应用。随着手机行业向更高的透明度迈进，消费者要求了解他们所支付费用的详细信息，类似的应用程序很可能也会出现在其他国家。
ubamarket.com

MIVA
直观但成熟，电子商务平台Miva为商家提供各种各样的购物和促销工具，使得第三方插件不必再“多管闲事”。它的混合SaaS技术将SaaS的可信安全性与开放源码解决方案的灵活性和丰富功能结合在一起。功能包括复杂和大型的SKU-count库存管理、关键的后台集成（包括仓库和运输集成以及税务计算）、交互式产品可视化工具和工具包构建器等等。对于同时涉及b2b和b2c交易的品牌和其他企业来说，这可能是特别有趣的，因为它为这两种目的提供了解决方案，并允许它们进行集成。每一个新的Miva客户都被邀请咨询终身电子商务解决方案架构师，以设计一个适合他们的需求和预算的定制包。起步计划的价格为每月80美元（年商户收入最高为99,999.99美元），企业计划的价格为每月1495美元（年商户收入超过1,000,000美元）。
www.miva.com 

