亲爱的读者：

我希望各位身体安康，也希望各位已经看到隧道尽头的曙光，而不是坐在无止尽的不断行进的火车上。

新冠病毒来袭期间，我在奥地利呆着。作为意大利的邻国，我们每天都听到关于那里可怕局势的、最令人悲痛的消息。这很可怕——其他许多国家也是如此。

奥地利很幸运，我们是迅速重新开放的国家之一，几乎没有受这场危机影响。跟纽约这样的大城市相比，我们没什么可以相提并论。

生活正在恢复正常，当然是在小范围内，但每天都有改善。

可惜的是，新冠肺炎给一些不诚实的商人带来找借口的理由。在没有将矛头指向具体的个别公司的情况下，破产法第11章被法律抢劫。这些公司借此法把70%的债务、员工、合同和其他任何不方便的东西一笔勾销，然后继续以同样的品牌经营，就像什么都没发生过一样。

真的什么都没发生过吗？错了，发生了很多事情，因为其他诚实的人在为那些不那么诚实的人买单。

更严重的是，我们一直听到一些不负责任的大品牌不做或不履行向他们的供应商和制造商付款的承诺，这些供应商和制造商中有许多位于遭受疫情严重打击的发展中国家。

我们似乎看到了一种错误的达尔文适者生存论，它变成了最鲁莽的生存。没什么可值得骄傲的。

我建议我们都记住那些不给我们钱的人、那些玩弄把戏的、自觉可以把这些事情全部抛到九霄云外的。这是阻止这种行为的唯一方法。我们不会原谅和忘记；我们恢复重振并记住。

我们学到的另一件事是，互联网的可能性是巨大的，但不是无穷无尽的。随着家庭办公、网络学习和网上购物在新冠肺炎危机期间得到广泛接受，这也说明了网络并不是一切。人类是社会性的生物。他们需要彼此。他们喜欢亲自说话、触摸、感受和互动。他们喜欢去实体店购物，除非他们需要一个简单的东西，容易在网上订购，不需要退货。

实体购物永远不会消亡，相反，网上购物完整了实体店。危机期间的在线展会和活动也是如此。我们都看了，尽管很多网上活动都做得很好，可以丰富物理体验，却没有一个单独的活动可以完全替代实体活动。我们利用这段时间创造了一些可能对这个行业有所帮助的东西，WeAr DiGiShows ，用惯常的WeAr方式来描述你的陈列室或商店。然后你可以使用这个虚拟空间通过任何视频通话平台进行一对一销售。这样你就可以直接卖产品给你的客户。

当我写下这些话的时候，生活正在恢复正常，生意也一样。最适者生存、最努力工作的人会领先，最弱的人会死去，因为没有多余的空间给不专业的人。

因此，越来越清楚的是，你必须走向全球。世界是巨大的，可能性是无限的。你可以找到“一个”进口商、经销商或至少一个好的零售商，将改变你的长期业务形象。看看现在的情况吧：美国仍在苦苦挣扎，欧洲的状况平平，但亚洲正在重新繁荣起来。例如，在过去的几周里，我们看到中国新增读者数量是最多的。

不可持续的做法的空间越来越小。在疫情后的世界里，可持续发展不再是生态斗士们关注的小众群体，而是更大范围人口的中心话题。本期我们将为你提供一些建议，让你的报价更符合道德和环境友好。

尽管我们和整个行业遭受了巨大损失，但我们是少数几家在新冠肺炎疫情影响下仍继续报道时尚的出版公司之一，就像没有发生危机一样。我觉得你也可以这样。感谢所有支持我们并帮助我们继续建立从品牌到买家和时尚达人最重要的桥梁的人。感谢所有勇敢地继续打广告并最终使WeAr成为可能的读者和公司。

保重，祝生意兴隆！
出版人Klaus Vogel

