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封锁后的库存问题：可持续的解决方案

Alexis Romano

早在新冠肺炎发生之前，时尚业就存在浪费问题，而这次大流行病进一步加剧了这个问题。WeAr在此探讨潜在的解决方案

据Ellen MacArthur Foundation（艾伦·麦克阿瑟基金会）2017年开展的研究显示，库存过剩导致的温室气体排放量每年近12亿吨。自那以后，越来越多的媒体报道焚烧和其他形式的衣物处理，促使人们努力重新分配解决库存问题。但大流行病正在考验这些可持续的选择。随着消费者在非必需品上的支出下降，世界各地的许多商店仍然关闭，时装业正面临着前所未有的商品供应过剩，尤其是从2020年开始。
	
Ralph Lauren、Next、adidas和Gap等一些公司正把一部分春季库存储备起来，准备明年低价出售。任何属于非季节性或时尚类别的物品也可能会在后期再出售。有许多商家，经过几个月的避难后，现在急于购买商品，甚至寻找交易机会。我们现在看到重新开张的廉价商店正从中获利。品牌和零售商应该考虑通过这些渠道进行销售。

不想亏本出售？有些公司与客户合作，以产生利润和品牌价值的方式管理过剩库存和客户退货。英国的Parker Lane Group是一个不错的选择。在全球范围内，它们帮助零售商找到未售出服装的转售市场，并回收剩下的。他们最近推出冠状病毒支持服务，主要处理无法销售的2020春夏库存、仓库空间不足以及积累下来未处理的退货。美国公司Optoro也提供类似的服务。他们使用人工智能和机器学习软件生成实时品牌分析，帮助他们将服装进行再交易（到Optoro的转售网站Blinq或其他地方）或捐赠选项。两家公司主要与运动服和高街品牌合作，但也为那些不愿在折扣市场销售、注重形象的奢侈品牌提供服务。此外，转售市场Tradesy于2020年4月新增一个业务板块，以满足因订单取消而库存过剩的品牌。

也有公司可以帮助慈善捐款。Gifting Brands与零售商合作，转售自有品牌和高档品牌，并将收益捐赠给慈善机构。Soles4Souls也接受库存捐赠，并拥有一系列合作品牌的档案。现在，它正在把重要的人事与捐款联系起来。该举措和信息为现在令人不安的时代发出了响亮的共鸣。



