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俄罗斯的疑惑
Maria Konovalova
俄罗斯的进口商正面临新的挑战。WEAR对俄罗斯服装市场的现状进行了考察。 
在俄国，时尚产业所感到的危机感要比在其他地区来得剧烈。从2014年秋开始，部分外国零售商鉴于种种市场不利因素而撤出俄国领土；买家在国民开始谈论这个国家的经济状况前，不得不减少订单数量。货币波动、租金高昂，还有信贷的缺乏，都是俄罗斯进口商们碰到的问题的冰山一角。 
一些分析师认为，目前状况造成的后果，并不会跟其他由于危机所导致的经济问题有区别。然而，俄罗斯连锁店铺Cashmere & Silk首席行政长官Victoria Saava却指出：“这样的环境反而为市场庄家充分认识现实提供了宝贵的时机。业绩欠佳的玩家会撤离市场，而强势的，即使要缩减规模，也会继续巩固他们的地位。目前来讲，所有零售商都感觉到明显的需求下降，连奢侈品消费也变得理智起来。”确实，奢侈品要比其他遭遇更惨的部门更安全。大多数俄国人在心理上还未适应如此落差，而且，他们的工资也没有上涨。
然而，网上市场却有提升的可能。例如，莫斯科Fashion Consulting Group创办人暨CEO Anna Lebsak-Kleimans观察到：“俄罗斯网店www.lamoda.ru，2014年12月和2015年1月份的销售额较去年同期上升了80% 卢布。”而且，互联网空间依然是本土设计师最有保证的分销渠道。俄国服装品牌Inshade CEO及设计师Maria Smirnova觉得现在本地设计师的衣服价格要比进口品牌更有吸引力，国际时尚趋势更加契合“a la Russe”俄罗斯风格以及乌克兰原创动力。据Maria Smirnova所言：“政治议题如今变得很重要。来自乌克兰设计师们革命性且强势的信息值得令人钦佩和尊敬。”
[bookmark: _GoBack]对于许多还没有在这个国家登台的品牌，现在可能是进入市场的正确时机。那么多空置的商业空间将会迫使租金下调。另外在此时进入市场的优势，如Anna Lebsak-Kleimans所言，竞争没有那么激烈，本地劳动力成本也有所贬值。

