访谈

醉心鞋子

Emily Norval

英国奢侈鞋履设计师品牌NICHOLAS KIRKWOOD从一个新兴牌子迅速发展成国际领先的大咖，遍布全球40个国家。领衔设计师跟WEAR讲述他最引以为傲的成就以及未来大计。 

目前你在忙什么？
我们刚完成2016年的早春早夏系列，三后星期后上市。当一个系列完工，你必须马上着手下一个系列。我们以前每个季度出三组系列，现在打算出两个，会变得更有集中性。 

在你的2015秋冬系列中，出现了包括雪地靴的新款。市场对此系列的接受能力如何？ 
我们在巴黎的新闻发布日公布这些新款，可喜的是得到了非常积极的反响。我之前也曾用过毛羊皮和皮草做装饰，但从未试过以它们作为保暖之用。推出新的产品类别自然是好事，而且这些鞋子都是潮流单品，所以好上加好。 

当你着手新系列时，你会对新潮流物品进行考察吗？ 
不会，正如雪地靴并不是春天会盛行的鞋子般！创作，来源于你自己的直觉本能，还有你认为是新鲜的念头，有时候，靠你自己的思考和研究，也许你还会看到其他设计师也有相同的想法，那么这就是在创造潮流了。 

过去十年，你的设计发生了什么变化？
开始时，你所有精力都会集中在创作以求关注的宣言单品上。当我开始时，我想的全是参加酒会的艳丽鞋子，根本没考虑过基本的单鞋款。随着受众的增长，系列也跟着发展壮大。我想现在的系列还保留着最初的DNA根底，但已变得更成熟。 

你跟LVMH自2013年合作以来，关系怎样？有改变你作为设计师的经验吗？
很明显他们拥有无比坚实的行业知识，对像我这种规模的新晋品牌非常难能可贵，他们能带动你为未来规划更多想法。

你最引以为傲的成就是什么？
对于我来说，我觉得对任何设计师来说，开办第一家店铺是超有成就感的时刻。（Kirkwood现在已拥有三家旗舰店，分别在伦敦、纽约和拉斯维加斯。）就像结婚生子般，对于公司财政而言，开店是开支很大的一个举措，但也是第一次你有机会亲手创建一个能与公众外界互动交流的私人世界。 

你还想在哪些地方开店？
中东是我们在考虑的地方，因为那里对我们来说是非常合适的市场。 

当WeAr访问Manolo Blahnik时，他说你是有前途的设计师。那你又心仪哪位新生鞋履设计师呢？
我进入鞋业完全是因为Manolo。当我第一次见到Manolo的鞋子时，内心激动不已。至于新晋设计师，我比较看好Sophia Webster。
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鞋履本身就代表着一种时尚宣言，这在你这一代的设计师心里有改变吗？ 
我想这是一个完整的循环周期。当我开始时，鞋子比较经典低调，而且更多的是秀台上的配饰。然后一些大型时尚屋开始更加注重他们的鞋子，不断标新立异，鞋子也终于走出了暗区，更允许像我这样的设计师开始从业。之后，鞋子变得太疯狂以致女孩子根本穿不了，因此又开始慢慢冷静下来。不过，我们好像很快又要打破这种沉闷，回归夸张疯狂。
