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С ТРЕНДОМ ATHLEISURE СПОРТ ПРОЧНО ВОШЕЛ В МИР МОДЫ. ТЕПЕРЬ ОН И ФИЗИЧЕСКИ ЗАХВАТЫВАЕТ МАГАЗИНЫ: РИТЕЙЛЕРЫ ВСЕ ЧАЩЕ ПРОВОДЯТ ТРЕНИРОВКИ И ОЗДОРОВИТЕЛЬНЫЕ ПРОЦЕДУРЫ ДЛЯ КЛИЕНТОВ.

Зона йоги в торговом центре, занятие с персональным тренером в элитном универмаге — в последнее время ритейлеры лакшери по всему миру, стремясь привлечь клиентов, делают ставку на фитнес. В мае в нью-йоркском Saks Fifth Avenue открылась The Wellery — концептуальная зона спортивной продукции, тренировок и оздоровительных процедур. Этот проект на третьем этаже флагманского магазина на Пятой авеню в Нью-Йорке продлится до октября. Лондонский Selfridges в прошлом году открыл Body Studio — отдел площадью 37 000 кв. футов, полностью посвященный спортивной одежде и нижнему белью. На время открытия пространство проведения мероприятий Ultralounge было преобразовано в спортивный зал, где проходили занятия на велотренажерах и классы йоги. Лондонцы смогут работать над своей физической формой и ухаживать за внешностью и в Harrods, где с мая открыта зона здоровья Wellness Clinic: на площади более 900 квадратных метров предлагается полный спектр бьюти-услуг, включая иглоукалывание, лазерную терапию, персональных тренеров и антивозрастные процедуры.
Модные лейблы тоже озаботились физической формой своих клиентов. Дизайнеры из Dsquared2, Дэн и Дин Кейтен, предлагают им тренировки в Ceresio 7 Gym & Spa в своей миланской штаб-квартире — конечно, закрытые. Lululemon подходит к привлечению клиентов более демократично: их одежду для йоги можно опробовать на бесплатных занятиях прямо в магазинах лейбла. Торговая сеть Bandier продает на первом этаже своего флагманского магазина в Нью-Йорке премиальную спортивную одежду, а на верхних этажах расположен тренажерный зал, где клиенты могут насладиться сочетанием «Моды, Фитнеса и Музыки». Спорт как приманку используют и торговые центры. Универмаг The Mall of Berlin, например, проводит целый ряд мероприятий, от бега и йоги до уроков сальсы.
Идея сама по себе не нова. «У компании Saks долгая история создания новаторских, экспериментальных торговых пространств. В 1935 году в одном нашем магазине был даже тренировочный горнолыжный склон, — объясняет Трейси Марголис, глава отдела продаж Saks Fifth Avenue. — По замыслу, The Wellery — это санаторий для наших клиентов, место, где они могут обрести спокойствие посреди городской суматохи». Покупатели, как правило, действительно проводят в магазине больше времени, если для этого есть причина: ожидается, что к 2018 году Body Studio увеличит продажи Selfridges более чем на 60%. Будущее явно выглядит здоровым!

