BUSINESS PROFILE

SUN68

[bookmark: _GoBack]Fundada en 2005 en Noventa di Piave, cerca de Venecia, SUN68 comenzó como una empresa de un solo producto especializada en camisas de polo para hombres. Poco después de una década, cuenta con 1550 puntos de venta, incluidos socios minoristas multimarca y tiendas emblemáticas propias, en Japón, Alemania, España, Benelux y otros territorios, y una gama de líneas de productos que incluyen ropa masculina, femenina, infantil, de playa y calzado. Este negocio es un gran ejemplo de hasta dónde puede llegar el crecimiento orgánico cuando una empresa es capaz de tomar decisiones estéticas independientes, combinada con una atención obsesiva a la relación calidad-precio, una excelente logística y una comercialización inteligente.

Uno de los conceptos clave de la marca, según el CEO Enrico Spinazzé, es el de una "colección corta": centrarse sólo en los productos más vendidos que las tiendas realmente quieren y, por lo tanto, crear una propuesta específica. Este enfoque se ha traducido en resultados impresionantes en varias categorías: la línea de calzado de la marca ganó a más de 800 clientes mayoristas en sólo 4 temporadas y vendió 100 mil pares para el próximo verano, mientras que la colección Beachwear, lanzada en P/V 19, ganó 300 clientes en su primera temporada. Quizás una de las atracciones es su sistema de descuentos incrementales para socios mayoristas de SUN68: cuanto más se compra, mayor el descuento.

En la actualidad, SUN68 está buscando desarrollar acuerdos de licencia en países como Sudamérica y Rusia. Y en términos de diseño, el último desarrollo es su proyecto cápsula O/I19  inspirado en la cultura japonesa: sushi para llevar, ideogramas y el famoso gato de la fortuna. El nombre de la colección, "SUN68 SUSHI", refleja el concepto de ropa que es divertida, rápida y fácil de usar. Los T-shirts, las sudaderas y los monos en acetato crean una oferta juvenil inspirada en la moda urbana que se adapta a la vida cotidiana, como todos los artículos de SUN68.
www.sun68.com 


